praktiska rad som fungerar
Varfér ha en sndslunga nar det behévs en jordfras?

Manga foretag lever i verkligheten att efterfragan pa deras varor och tjanster varierar
kraftigt under olika delar av aret. Vad som i praktiken intraffar ar att under htgsasong
har foretaget en kapacitetsbrist och under lagséasong en omfattande éverkapacitet.
Det ar som bekant valdigt svart att anstalla kompetent personal under bara
hogsasong for att mota efterfragan. Dessutom, alla eventuella lan och leasing pa
maskiner och utrustning maste betalas av aven under lagsasongen. Det férsta man
marker nar en hogsasong ar pa vag att ebba ut ar ett negativt kassafloéde. Det blir
helt enkelt tunnare i kassan.

Vad goér man?

Forst maste man ta sig en rejal funderare och diskussion om hur man kan anvanda
sig av det investerade kapitalet, maskiner, utrustning och personal pa ett alternativt
satt eller om mgjligt pa ett helt annat stélle. Ett bra exempel ar jordbrukare eller
entreprenadféretag som under den varma delen av aret jobbar med "grona omraden”
medan nar vintern kommer jobbar med sno6r6jning. Eller tank pa Vasaloppets
arrangorer som ocksa ordnar Cykelvasan i augusti for att dryga ut kassan och fa in
extra intakter till klubben. Det galler alltsa att ha en anpassningsférmaga och inte
lasa sig vid en smal definition pa vad man ar for sorts foretag. Tank pa den pagaende
pandemin som har tvingat manga att vara kreativa och stalla om sitt erbjudande nar
den normala efterfragan plotsligt forsvinner. Det I6nar sig m.a.o. att bredda dina vyer
pa foretagets existensberattigande och komplettera med nya produkter trots att du
kan hamna utanfor din traditionella komfortzon. Hitta alltsa flera ben att sta pa!

Hoja eller sanka priset?

Ett annat satt att hantera foretagsekonomin under sdsongvariationerna ar att hoja
priserna. For dem som gillar surstromming eller kraftor vet att priset pa delikatessen
stiger innan sasongen och premiaren. Vissa kunder och konsumenter ar da mycket
villiga att betala ett premiumpris. Har du en period med naturlig 1&g efterfragan pa
dina produkter sa kan du i stallet fundera pa att séanka priserna. Lagre pris pa cyklar
under vintern eller reapriser pa skidor under varen och sommaren. Driver du ett
foretag som utfor takreparationer ar det kanske en bra idé att vara tidigt ute och
erbjuda rabatter till kunder som binder sig och bestaller "nu”, helst med
forskottsbetalning.

Ojamn fordelning av intékterna

Att faktureringen varierar kraftigt ar kanske inte sa avgorande, det ar viktigare att
pengarna racker under foretagets hela rakenskapsperiod. Sotebrodsdagarna nar det
gar bra maste kunna finansiera lagséasongen genom att bygga upp en tillrackligt stark
kassa. Samtidigt ska du aktivt halla koll pa dina kostnader, betalningsvillkor,
leasingavtal, 1an osv eftersom det alltid brukar finnas méjligheter att sanka foretagets
fasta och rérliga kostnader.
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