praktiska rad som fungerar
Det ar enkelt att seglai medvind men nu maste vi lara oss kryssa
Under en lang tid har vi i Sverige, och stora delar av 6vriga varlden, upplevt en lang
period med kraftig ekonomisk tillvaxt. Samtidigt har vi haft Iag inflation och mycket
laga rantor. Nationalekonomerna har Kliat sig i huvudet och undrat 6éver hur kan detta
intraffa och fortga under en sa lang tid. Ingen vet.

Inflationen tilltar

Under senare tid har vi sett inflationen 6ka kraftigt, vilket medfor att allt har blivit
dyrare. Ravaror, energi, mat, ja det ar svart att se nagon produkt som inte drabbats
av prishéjningar. Centralbankernas enda vapen mot inflation ar att hoja rantan.
Denna process har Riksbanken med Stefan Ingves i spetsen pabérjat, och vi kan
forvanta oss fler hojningar framdéver. Sverige kan komma att hamna i ett nytt lage,
stagflation. Det innebar att landets ekonomi stagnerar samtidigt som inflation och
rantor Okar. | kdlvattnet av detta brukar arbetslosheten dka. Vi har inte sett det i
Sverige &nnu, men men.....Anyo ett huvudbry fér Riksbanken som inte har s& manga
vapen att ta till mot den uppkomna nya verkligheten.

Situationen har gjort att man borjat se tecken pa en recession. En recession &r en
mindre ekonomisk tillbakagang dar ekonomin minskar under tva efterféljande kvartal.
Ar nedgangen langre och djupare pratar man om depression. Dar &r vi inte. Under
pandemin fick ett antal branscher det valdigt besvéarligt medan for andra méarktes det
inte éver huvud taget. Ar det en recession i antagande slar nedgadngen mot alla
branscher, skoningslost.

Under de senaste i princip 20 aren har vi haft en otrolig tillvaxt i landet. Den har gjort
det mojligt for entreprenérer att starta och lyckas med sina nya foretag. Etablerade
foretag har vuxit sig storre och blivit mer [bnsamma. Det har i princip varit omgjligt att
misslyckas.

Nu ar det andra bullar i antagande. VD’ar och foretagsdgare maste lara sig att
navigera pa en krympande marknad med hogre priser pa insatsvaror och rantor.
Konkurrensen kommer att hardna. VD-stodet har i tidigare artiklar diskuterat omkring
behovet och véardet av att alltid effektivisera sitt arbete, forbéattra sin marknadsforing
och forsaljning samt justera sina priser enligt den rddande och kommande
situationen med mera.

Framat marsch!

Ta denna utveckling pa allvar. Ett bra sétt att férbereda sig pa framtida forandringar
ar att arbeta med scenarier. TANK EFTER FORE! Vad hander om marknaden
minskar och nagon av dina storre kunder kanske gar i konkurs? Hur férbereder du
foretaget pa att bestallare betalar senare och senare. Hur gor du for att fa
kompensation for drastiskt hojda priser pa insatsvaror. Tank om din enda leverantor
far leveransproblem? Hur stort utrymme har du for att klara rantehgjningar. Sitter du
med manga fasta kostnader? Vad hander om leveranstiderna 6kar? Hur férandras
personalsituationen? Fragorna och scenarierna ar manga, och olika for varje foretag.

Under nésta férhandlingsrunda kommer sannolikt fackforeningarna att krava
kompensation for den hdga inflationen. Troligtvis ganska mycket! Du som har seglat i
medvind under 20 ar, ta tag i detta. Skota hem pa seglen och lar dig kryssa i den nya
ekonomiska verkligheten omedelbart. Var en av dem som klarar sig genom denna
ekonomiska nedgang och kom ut som en vinnare.
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