praktiska rad som fungerar
Inflationsspdket!
Det har val inte undgatt nagon av er att inflationstakten just nu &ar uppe pa 6%. Det-
innebar att konsumentpriserna ar 6% hogre idag an de var for 12 manader sedan.
Den sammanfattas i det s.k. Konsumentprisindexet (KP1) som undersoker priser pa
representativa produkter (varor och tjanster) som vi konsumerar. Obs - att priserna
stiger pa nagra enstaka produkter &r inte inflation.

Som konsument ar det inte mycket man kan gora, men av dig som ledare och
foretagare kravs det en mer aktiv handling, dar atminstone dina priser och tillhérande
kalkyler omgaende ska ses Over. Foretagets lonsamhet ska som sagt alltid
prioriteras!

Prish6jningar!

Framsta anledningen till inflationstrycket just nu ar kriget i Ukraina med-
foljdverkningar sasom sanktioner. Vanligtvis orsakas inflation av storre efterfragan &an
utbud av vissa ravaror (t.ex. olja, jordbruk/livsmedel, mm), hdgre l6ner och
Riksbankens penningpolitik. Dessa faktorer ar nagorlunda hanterbara men en
krigssituation ar betydligt svarare att kontrollera och forutsaga.

Du kommer inte undan prisjusteringar for bransle, el, transporter, kemikalier osv. Det
ar inte roligt att du tvingas hoja dina egna priser och darmed riskerar att férlora
affarer. Misstrosta inte. Du ar inte ensam och kunderna forstar varfor ditt agerande ar
nodvandigt. Nagra tankar kring hur du kan skydda din verksamhet vid hdg inflation:

-prissattningen justeras i linje med dina stigande kostnader men samtidigt kolla vad
dina konkurrenter gor

-undersok hur mycket mer din kund ar villig att betala for dina produkter, m.a.o.
dennes upplevda varde, gor efterkalkyler!

-ga igenom dina prislistor och giltighetstid och om méjligt omférhandla dem

-sarredovisa prisokningen och var beredd att séanka dina priser nar laget
‘normaliseras”

-acceptera lagre marginaler men ha stenkoll p& nivaerna
-offerternas giltighetstider justeras i linje med dina nyckelleverantors dito

-kommunikation med kunderna ar annu viktigare nu eftersom konkurrensen hardnar
och det finns alltid féretag som passar pa att ta affarer genom lagre priser

-analysera dina kostnader och huruvida dessa kan minskas, elimineras eller pa vilket
satt du paverkas negativt (t.ex. hogra ranta pa dina lan), kontakta leverantorerna

Det ar langesedan inflation diskuterades sa mycket som idag, och det ser ut att
fortsatta. Ar du forberedd och uppmarksam pa hur din verksamhet paverkas sa ar du
battre rustad att framgangsrikt leda ditt foretag.
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